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Tienes que contarlo José Sanclemente

¢Por qué han matado al mensajero? En el marco de la crisis
del periodismo la muerte de un profesional de la informa-
cion pone al descubierto cémo los poderosos controlan
nuestras vidas a través de las redes sociales.

El asesinato del periodista Belarmino Suérez, Krugman, va-
rios afios corresponsal en Nueva York y el profesional mas
influyente del diario El Universal, perteneciente al mayor
grupo de comunicacién espafiol, es investigado por el ins-
pector Julidan Ortega, un policia enemigo de los métodos
que emplea la policia cientifica. El inspector se vera presio-
nado por el propietario del grupo de comunicacién y por el
Gobierno, que estad a pocos meses de las elecciones.

La periodista Leire Castell6, redactora de sucesos de El
Universal, una mujer intuitiva y decidida se metera en el ojo
del huracan de la investigacion de la muerte de Krugman,
poniendo su vida en peligro. Trabajara en el caso con las li-
mitaciones que tiene un diario en crisis y en plena restruc-
turacion de plantilla, un ambiente enrarecido donde reina
el desénimo y en el que el director hace esfuerzos baldios
por recuperar a sus lectores mientras que el editor muestra
poco interés por el periddico.

El inspector Ortega y Leire Castell6 acabaran colaborando
para descubrir qué se esconde detras del asesinato de un
reputado periodista de investigacién y que intentan ocultar
aquellos que decidieron silenciarlo para siempre.
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Para ejercer el periodismo, ante todo, hay que ser un
buen ser humano. Las malas personas no pueden ser
buenos periodistas. Si se es una buena persona se
puede intentar comprender a los demas, sus intencio-
nes, su fe, sus intereses, sus dificultades, sus tragedias.

RYSZARD KAPUSCINSKI

El que controla el presente controla el pasado; el que
controla el pasado controla el futuro.

GEORGE ORWELL, 1984
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Capitulo 1

Barcelona, 15 de septiembre de 2011

Carlos Marin sintié repulsiéon y nduseas en el despacho

del detective privado. Tuvo la sensacién de haberse hundi-
do en una ciénaga maloliente. Sabia a lo que se exponia
cuando contraté a Luis Fernandez para que siguiera a su
mujer, pero se encontré fatal cuando este le mostré las fo-
tografias, satisfecho por exhibir un trabajo impecable.

Introdujo el informe y las fotos en su maletin y, tras pa-
gar los honorarios, se fue sin mediar palabra, rechazando la
mano que le tendia el detective Fernédndez. Carlos, que se
enorgullecia de tenerlo todo controlado y planificado, era
ahora una piltrafa humana que arrastraba taciturno los pies
por la calle Floridablanca de Barcelona. Las imagenes de
Moénica desnuda en manos de aquel hombre desconocido
se le aparecian como en un carrusel sin fin.

Sin embargo, pensé que no le diria nada a su mujer. Se
repitié una y otra vez que ese incidente no podia afectar a
su matrimonio: debia convencerse de que se trataba solo
de una aventura sin importancia. Lo mejor seria hablar con
el amante de su mujer y plantearle las cosas sin rodeos; si
para este también eran meros encuentros fugaces, por puro
sexo, quizad podria arreglarlo con dinero y hacerle desapa-
recer en silencio. Si, era una buena forma de afrontar el
desagradable asunto. Recordd que el detective Fernandez
le habia dicho que habian perdido el rastro de aquel hom-
bre, y que, si bien en las fotos aparecia su figura difumina-
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da y no se le veia la cara, podrian intentar dar con él por
otra médica cantidad.

—Hemos hecho un buen trabajo, sefior Marin —le co-
menté—, pero hay que reconocer que usted nos puso so-
bre la pista. Tiene muy buena intuicion.

No se podia enfrentar a un divorcio en aquellos mo-
mentos. Estaba a punto de vender su empresa a un consor-
cio americano y los contactos con el presidente de General
Advertising los llevaba Ménica, quien habia hecho una ex-
celente labor que permitiria subir el precio de la transac-
ciéon por encima de sus mejores expectativas. De hecho,
esa noche cenaban en casa los dos matrimonios para cerrar
la operacion. Debia serenarse y adoptar alguna solucién
pactada con el amante casual de su mujer. Estaba acostum-
brado a lidiar con casos delicados, pero ninguno que afec-
tara a su intimidad.

—Soy un buen negociador —se dijo en voz alta en me-
dio de la calle. Varios transelntes giraron la cabeza hacia él.

Le asalté la duda: quiza la relacién con aquel amante
era mucho mas estrecha de lo que cabia pensar. ;Y si Moni-
ca estaba enamorada de aquel hombre?

Ahora se le abrian los ojos: aquellos viajes de fin de se-
mana de Modnica a Paris y Londres para presentar campafias
de publicidad a los clientes debié de hacerlos acompanada
de su amante. «Dios mio, como he podido ser tan inocen-
tex, penso.

Tenia que calmarse. En la escuela de negocios le habian
ensefiado que no se pueden tomar decisiones en caliente y
que nada es lo que parece, aunque haya pruebas conclu-
yentes. Todo es susceptible de modificarse; a las cosas mas
obvias se les puede dar la vuelta como a un calcetin. Lo im-
portante es la estrategia a seguir: no cambiar el rumbo si el
que se emprende esta claro. Pero el asunto que le tocaba
resolver no lo habia estudiado en la escuela de negocios.
Aplicaria el «método del caso» para su propio asunto.
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«Valoremos —se dijo—. No puedo dejar cabos sueltos
ni nada a la improvisacién o al azar». Se senté en la terraza
de una cafeterfa y pidié un Glenrothes con hielo, como so-
lia hacer en su despacho cuando debia tomar decisiones
importantes. Reflexiond: «Estads mas afectado de lo que de-
berias, jreconécelo! No le vas a decir nada a Ménica por-
que la venta se iria al carajo. Lo primero es destruir las fotos
y anular las pruebas concluyentes para no incurrir en la ten-
tacion de exhibirlas en algin momento. Llegaras a casa con
toda naturalidad y le ayudards a preparar los detalles de la
cena. Le llevaréds unas orquideas, que le encantan. Localiza-
rés a ese hombre, llegards a un acuerdo econdmico para
que desaparezca de su vida y caso resuelto. Esa es la estra-
tegia y no hay que variar el rumbon».

A Carlos Marin le daba seguridad esa técnica reflexiva
en la que parecia que un tercero le aconsejase, e incluso
caracterizaba en su pensamiento otras voces que no se
identificaban con la suya. Sentia que sus decisiones eran
respaldadas por imaginarios consejeros.

De repente alguien le empujo y el whisky se derramé
sobre su camisa.

—Perddn, caballero, me he tropezado con la silla... —
dijo, en un mal castellano, un hombre trajeado que hizo
ademan de ayudarle a limpiar las chorreras de whisky que
resbalaban por su pechera. Marin reparé en que tenia una
gran cicatriz sonrosada que cruzaba buena parte de su fren-
te.

—Déjelo, esta bien... —gruno.

El hombre se marché con paso rapido. Y Carlos cayd en
la cuenta de que habia desaparecido su maletin: le habian
robado.

Un sudor frio le recorrié el espinazo. Se descompuso y
perdié los nervios. «Mierda, ese cabrén se ha llevado el
maletin con las fotografias y el documento de compraventa
que tienes que firmar esta noche. Hostias, estds muerto, tu
estrategia a tomar por saco —se dijo—. Respira hondo». Pi-
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dié otro whisky e hizo por calmarse. «Tranquilo, has de evi-
tar que el azar arruine el rumbo de las cosas. Tienes tiempo
todavia, pasaras por el despacho e imprimirds otra copia
del documento. El que te ha robado es un cualquiera que
no sabrd qué hacer con las fotos. No tienen valor alguno
para él. Es un desconocido. A ver, piensa: Hay que seguir el
plan. Nada ha cambiado. Las fotos ya las puedes dar por
desaparecidas y Fernandez siempre te podra facilitar unos
duplicados...»

Pasé por la oficina e imprimié un nuevo ejemplar del
documento que le habian sustraido. Se acercé a la floriste-
ria, donde compré la orquidea mas florida que encontré.
Tomo un taxi y se dirigié a casa. Faltaba media hora para
que llegaran el presidente de la compafiia americana y su
esposa; aun podria echar una mano en los preparativos de
la cena.

Llegé a casa sudoroso y algo alterado, pero traté de
aparentar calma.

—Hola, carifio —dijo con voz aterciopelada antes de
besar a su mujer en la mejilla—. Si no te importa voy a dar-
me una ducha rapida y a cambiarme la camisa. Enseguida
te echo una mano.

—iOh! No es necesario —respondié Mdnica exhibiendo
una sonrisa encantadora—. Esta todo listo y preparado. Du-
chate mientras preparo unos martinis como los que a ti te
gustan, amor. Es preciosa la orquidea.

Al cabo de media hora estaban los dos solos en el sofa
con sendas copas en la mano.

—Brindemos por nuestro futuro a partir de esta noche
—dijo Mdnica alzando su martini.

—Salud —dijeron al unisono mientras chocaban sus co-
pas.

—iAh, por cierto! Casi lo olvido, amor... —comenté Mé-
nica—. Eres un desastre, te has dejado olvidado el maletin
en la dltima reunién; o eso le han dicho al conserje, que me
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lo ha subido hace un rato. Qué amables, ;no? Lo he dejado
ahi encima. —Senalé la cémoda del saldn.

Carlos se desencajé: el maletin estaba abierto y asoma-
ba el sobre de las fotografias del detective Fernandez. Bal-
buced:

—Si... claro... No sé... Pensé que me lo habia dejado
olvidado en la oficina... Con las prisas...

Ella afiadio, tras una leve pausa que empled en dar un
sorbo a su martini:

—Carifo, ese sobre del maletin...

Los interrumpid el timbre de la puerta. Los invitados ha-
bian llegado. Ella se levanté para abrirles y Carlos tuvo la
sensacion de que habia dejado de controlar la situacion. En
cuestiéon de segundos, mientras oia las voces de los recién
llegados al fondo del pasillo, intenté hacerse una composi-
cién de lugar.

Sin lugar a dudas ella habia visto el contenido del sobre,
pero habia reaccionado con toda naturalidad, incluso con
una amabilidad inusitada que le desconcertaba. Estaba
convencido de que no iba a echar por tierra la compraven-
ta, sabia que la mitad de los sesenta millones serian para
ella.

Pensé que cuando acabara la cena y se quedaran solos
ella utilizaria la tactica del ataque. «Si te las sabras tu, Car-
los; mil casos has estudiado con estas reacciones —se dijo
interiormente con una voz dulica y firme, no exenta de pre-
potencia, que reforzé su autoestima—. Te dird que como
has podido hacerle eso: acudir a un detective es lo mas ruin
que se puede esperar de alguien en quien se supone que
has de confiar. “Y encima te acabo de hacer millonario, no
tienes agallas... ;No te das cuenta de que todo es un mon-
taje?” La famosa tactica de negar la evidencia. Bien por
Ménica y su aprendizaje en la Business School of London. Y
tendra razoén; sin quererlo entrarad en el rumbo que hay que
darle a este... lamémosle incidente sin importancia. Al fin 'y
al cabo la realidad no deja de ser una mentira, ;o0 no cons-
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truye cada cual la suya segun le convenga? Y a Monica y a
ti ya os va bien dar el tema por olvidado. Aunque estés
siendo muy generoso porque, en cuanto firme el americano
y le pidas el divorcio a tu mujer, le podras sacar una pasta
por no airear su affaire ante la familia y sus influyentes ami-
gos. Es lo que se llama explotacion del éxito al final de una
batalla. Es una opcién que puedes dejar abierta, pero no te
precipites... La tienes pillada».

Se puso en pie y saludd a sus invitados. El presidente
de General Advertising, Jeff Halton, era un hombre alto y
delgado de cabello blanco y semblante afable, y hablaba
un espanol perfecto que habia aprendido en Buenos Aires,
donde estuvo trabajando un tiempo. Aparentaba unos ses-
enta anos, calculé Carlos, diez mas que él. Su mujer era
muy atractiva. Bastante mas joven que su marido, le recor-
daba a una actriz cuyo nombre no conseguia recordar. Te-
nia los ojos ligeramente achinados.

Se sentaron a la mesa y se sirvieron un Vega Sicilia Uni-
co que el americano alabé tras dejarlo reposar unos segun-
dos en el paladar. La actriz desconocida prefirié un vaso de
agua mineral. Los entrantes frios estaban sobre la mesa.
Monica sabia que unos buenos embutidos de Jabugo se-
rian un estupendo comienzo para dar paso al pavo asado
que se habia cocinado en el horno durante varias horas.

—Bien —dijo Halton—. Es un verdadero placer estar
aqui con ustedes y esperamos devolverles esta amable invi-
tacion muy pronto en Nueva York.

—El placer es nuestro —respondié Carlos—. Estamos
encantados de que hayan aceptado venir a nuestra casa v,
por qué no decirlo, de poder hacer negocios con ustedes.
Esta empresa que fundé hace casi veinte anos estara sin
duda en buenas manos y seguro que crecera con su entra-
da en ella. Siempre he pensado que ustedes, los america-
nos, son los reyes de la publicidad, y las sinergias que se
van a generar...

Ménica le interrumpié:
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—Amor, ;ya estds hablando de negocios? Nuestros invi-
tados querran relajarse; ya habra tiempo de comentar estos
temas. No tiene remedio. —Sonrié divertida, mirando a
Halton y su mujer al tiempo que acariciaba el cabello de su
marido—. Vive para sus negocios... no le puedo cambiar a
estas alturas.

—No se preocupe, Ménica, a mi me sucede lo mismo.
El ritmo endiablado que llevamos en Nueva York nos hace
ir al grano... y al fin y al cabo estamos aqui para cerrar
nuestro acuerdo. ;No es asi, mister Marin?

—Si claro, pero Ménica tiene razén. Disculpe mi impetu.
Ya habra tiempo de charlar sobre la cuestion con los cafés.

—iOh! Me temo que no nos quedaremos mucho rato.
Mi esposa estd muy cansada. El viaje ha sido largo y movi-
do, encontramos turbulencias y apenas pudo descansar.
:Verdad, darling?

La esposa de Halton asinti6, pero a Carlos le parecié
que no habia entendido lo que decia su marido.

—Bien, pues como usted desee. Creo que por lo que
me ha dicho Ménica estamos de acuerdo en los términos
del contrato, jno es asi?

—Por supuesto, mister Marin. Su mujer ha hecho una
buena venta de la compafiia. Nuestros accionistas estan en-
cantados y el precio les parece justo.

—Estupendo. Pues tal y como convinimos he traido el
documento privado de compraventa. Solo faltara refrendar-
lo mafiana ante el notario —dijo Carlos de forma casi expe-
ditiva.

—Si, ya estudié el contrato y es correcto. Solo hay que
afladir un pequeno detalle que nuestro consejo de adminis-
tracion en Nueva York me ha pedido encarecidamente.

—;Un detalle? ;De qué se trata?

Carlos intuyé que el detalle seria un inconveniente. Los
malditos flecos siempre se convertian en clausulas insalva-
bles. jQué demonios queria ese americano tan exquisito y
educado!
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—Bueno, mister Marin, ustedes dos son un matrimonio
ejemplar, lo que denominamos en Estados Unidos una po-
wer couple. Ambos son elementos esenciales en la viabili-
dad y desarrollo de la empresa que vamos a adquirir. Sin
ustedes la compania tiene un valor menor, a juicio de mis
accionistas; por ello les vamos a pedir que sigan con noso-
tros, tras la compra, por lo menos tres afios. Por supuesto
con unas condiciones contractuales adecuadas...

—iSeguir? ;Como?... —A Carlos se le atragantd una
loncha de jamén.

—iOh! Es muy sencillo, no ha de preocuparse. Lo nor-
mal en estos casos. Mafiana abonaremos ante el notario la
mitad de los sesenta millones y el resto a los tres afios, una
vez hayan cumplido su compromiso de permanencia con la
General Advertising Spain. Ese es ademas el acuerdo al
que llegué con su esposa. ;No es asi, Mrs Marin?

—Si, es cierto —se apresur6 a corroborar Ménica—. Es
lo acordado. ;jRecuerdas, carifio, que lo comentamos?

Carlos estaba seguro de que Ménica no le habia dicho
nada acerca de eso. Se sentia engafado, pero prefirié disi-
mular como si estuviera al corriente de lo pactado con su
mujer.

—Supone una excepcién compleja en nuestra compa-
fifa, cuyos estatutos impiden que un matrimonio trabaje en
la misma empresa. Ya saben cémo somos los americanos...
Por ello, aceptariamos que fuese solo uno de ustedes el
que nos acompanase en la gestién y se quedase con noso-
tros los proximos treinta y seis meses. En cualquier caso, es
algo que ustedes deben decidir.

—;Quiere decir que o ella o yo? Pero ustedes tendran
sus preferencias, ;no? Yo, como saben, me ocupo mas de
la estrategia a largo plazo y Ménica lleva la relacién con los
clientes. No obstante, soy yo quien suelo cerrar las opera-
ciones con nuestros anunciantes y estoy informado de todo
lo que...

10
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Prefirié no acabar la frase; conforme hablaba sentia que
se estaba metiendo en un barrizal que le cubria hasta las
orejas. Se estaba descartando frente a su mujer y eso no le
convenia bajo ningun aspecto. No debia precipitarse.

«No aguantaras tres afios méas con esta en la empresa, y
conviviendo en casa menos. Te estd poniendo los cuernos y
te ha enganado en los términos de la negociacién: esa rea-
lidad es dificilmente desmontable. Td, a cambio, tienes las
fotos, y a este americano y hasta a su femenina esposa se
les caerian los huevos al suelo si las vieran. Pero jse las vas
a ensefiar? Tu estds desquiciado, no es el momento. Lo
mejor es que hoy cierres el acuerdo y que sea ella la que se
quede... Ademas, el presidente la quiere a ella, jno ves
con qué deferencia la trata? Sobre todo no te resistas a las
evidencias mientras este larguirucho tenga la sartén por el
mango y en el fuego. ;Para qué te vas a quemar? Déjala
que se enfrie... ;Recuerdas el caso de la falsa paciencia?»

—Ciertamente —dijo Halton—, como le he dicho, los
dos son muy valiosos para nosotros, pero es cierto que el
drea de clientes que maneja su esposa, jse dice «mane-
jar»...? —Mbnica asintié con la cabeza—. Bien, pues esa
drea es muy importante para un traspaso ordenado a me-
dio plazo. Sin embargo, la estrategia quedard relegada,
tras la compra, a las decisiones de nuestro bureau en Amé-
rica. Esta compafiia se va a hacer mucho mas grande y re-
querird de un management especifico, lo cual, mister Ma-
rin, no significa que usted no pueda encajar en él... Su es-
posa habla un inglés perfecto y lleva magnificamente las
principales cuentas publicitarias. Como supondrd, hemos
consultado con sus clientes mas importantes antes de to-
mar una decisiéon de compra...

—Amor, haremos lo que tu digas —sentencié Ménica y
tomd la mano de su marido sobre la mesa. Carlos lo inter-
preté como un nuevo intento de enternecer a sus invitados,
aparentando una unidad indisoluble.

11
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«Serd zorra —pens6—. Esto estd bendecido de antema-
no. TU no eres mas que un titere en sus manos. Esta vez te
han cortado cualquier escapatoria; firma esta noche y luego
lo arreglas con ella a solas. Técnica de la patada hacia de-
lante, pero directo a porteria por si hay alguna posibilidad
de rematar a gol...»

Llegd el pavo, conducido con equilibrio, a dos manos,
por el camarero que habian contratado para la ocasién.
Méonica habia tenido el detalle de cocinarlo personalmente
en lugar de encargarlo en Semon, como solia hacer: sabia
que eso le gustaria a la pareja americana. Lo trinchd y sirvié
una buena racién a cada comensal. Carlos no probé boca-
do. Betty abrié por primera vez la boca para introducirse
delicadamente un trocito mindsculo de muslo y decir, en
voz baja y en inglés, que estaba exquisito.

—Bien —dijo Carlos con un hilo de voz—, creo que la
decision estd tomada. Ustedes van a pagar mucho dinero
por nuestra empresa y me parece justo que en la nueva
etapa quieran contar con Ménica. Yo, quiero decir nosotros,
creemos que hemos de facilitarles su entrada en nuestro
pais y que se sientan cémodos con la inversion. ;No te pa-
rece, carifo?

—Claro que si, amor... Si tu lo ves asi yo estoy contigo
al cien por cien.

—Son ustedes un matrimonio ejemplar, se lo venia di-
ciendo a Betty en el avién. No solo son una power couple
para los negocios sino que sus éxitos estan cimentados, jse
dice «cimentados»?, en el amor que se profesan. ;Se dice
«profesan»?

Carlos le hubiera tirado a la cara del americano la salsa
para el pavo que le ofrecia su mujer, pero en cambio dijo:

—Si, se dice «cimentados» y «profesan». Y es verdad
que nuestro carifio nos ha llevado hasta aqui y nos ha per-
mitido sortear cientos de dificultades...

En ese momento lo interrumpié el sonido de su telé-
fono movil e hizo ademan de desconectarlo, pero el ameri-

12
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cano le animé a responder:

—Cdjalo, no se preocupe. A estas horas puede ser algo
importante.

Carlos mir6 la pantalla del moévil: era una llamada de
Luis Ferndndez, el detective. Se levanté de la mesa y se ale-
j6 unos metros para contestar sin ser oido.

—;Si, digame?

—Sefior Marin, soy Luis Fernandez. Perdone que le mo-
leste si estd cenando, pero es algo urgente...

—Adelante, digame. Si, estoy en una cena, pero ;qué
diablos es eso tan urgente que no pueda esperar?

—Dios quiera que sea una falsa alarma, pero tengo que
preguntarle: ;ha perdido o le han sustraido las fotos que le
di esta tarde?

—Si, lo cierto es que alguien me las robd mientras esta-
ba distraido en una terraza; pero tranquilo, ya han apareci-
do. Me las han devuelto y estan aqui en mi casa. ;Por qué
lo pregunta?

—Me temo, sefior Marin, que tendré que comprobarlo.
Me ha llamado hace escasos minutos un individuo que dice
tener «el material»... Creo que se trata de un chantaje. 4 Es-
td completamente seguro que tiene las fotos en su poder?
Compruébelo.

—Ahora no puedo —dijo con voz queda—. Estd mi mu-
jer y unos invitados. El maletin y el sobre estan aqui, pero
no puedo abrirlo sin que me vean... Le llamaré més tarde,
cuando se hayan ido. Hasta luego, buenas noches.

—Bien, pero me huele mal este asunto. El que me llamo
conocia demasiados detalles... No quiero preocuparle; Il3-
meme en cuanto pueda. Buenas noches.

Carlos volvié a la mesa con el semblante abatido y des-
encajado.

—¢Va todo bien, amor?

—Si, todo bien. Esto... nada importante... el mecanico,
que es tan diligente que ha acabado la reparacién del co-
che, ya ven... —Se dirigi6 a los americanos—: jA estas ho-

13
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ras! Y luego dicen que los espafoles no trabajamos... Que-
ria saber si me lo traia ahora hasta casa, pero he quedado
en que ya pasaré mafana.

—Realmente es un buen servicio —dijo Halton—. Bien,
si les parece vemos el documento y lo firmamos. Mafnana a
las diez hemos quedado en la notaria y ya hemos deposita-
do la primera parte del pago en la caja fuerte del notario.
Me he permitido traer tres copias, que contienen lo mismo
que le envié al correo de su esposa, ;se dice «correo» o us-
tedes lo llaman también «e-mail»? Bueno, en cualquier ca-
so, solo queda pendiente poner el nombre de su esposa en
esta linea, ya que sera ella quien permanezca con nosotros
durante los préximos tres afios, hasta julio de 2014.

A Carlos se le nublé la vista. Era incapaz de leer con cal-
ma la decena de folios del contrato. La llamada de Fernan-
dez le habia descolocado. Si el detective tenia razones para
preocuparse, jqué diablos contenia el sobre que alcanzaba
a ver desde la mesa asomando en el maletin?

«No pierdas la calma, que sin duda es un malentendido.
Mira a la arpia de tu mujer, cdmo se apresura a poner su fir-
ma en el contrato. Cree que se va a salir con la suya... Es-
tais condenados los dos, pero ella mas: la tienes cogida
con las fotos. Ya aclarards luego el asunto del detective.
Caélmate y lee el contrato. Tu sabes leer en diagonal sin
perderte lo fundamental. A ver, si, aqui estan los sesenta
millones de euros... Dos pagos, el segundo a tres afos, bla
bla bla, pedanterias juridicas, cldusula de no competen-
cia... jLa misma que pusiste tu! Ha colado. Eres bueno, el
mejor... jHas ganado al bufete americano! jMagnifico! Fir-
ma, y mafiana a recoger la pastan.

Firmaron el contrato privado. Halton guardé una copia y
les entregd sendos ejemplares a ellos. Encajaron sus manos
y tras dar un sorbo a la copa del Vega Sicilia dijo:

—Bueno, ahora, si nos disculpan, nos tendremos que
marchar. Mi pobre Betty debe recuperarse del viaje y yo,
aunque estoy acostumbrado, he de reconocer que estoy
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