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Introduccidn
Ahora, todos somos artistas

¢Cuanto vas a esperar?
Te dijeron que estructurases bien tu curriculum, que ficha-
ses, que encajases y que siguieses las instrucciones.

Te dijeron que te tragases tu orgullo y que no persiguie-
ses tu sueno.

Te prometieron baratijas y premios vy, tal vez, riquezas
simplemente si te aguantabas y te integrabas en el sistema,
simplemente si hacias lo que te pedian y te conformabas.

Te vendieron deuda y trasteros de alquiler y programas
de telerrealidad. También vendieron a tus hijas y a tus hijos.

Todo a cambio de lo que sucederia después, cuando te
tocara a ti.

Y ahora te toca a ti.

Ta no eres tu carrera
Tu habilidad para seguir las instrucciones no es el secreto
de tu éxito.

Todos los dias nos ocultas tu mejor trabajo, tus mejores
intuiciones y lo mejor de ti mismo.

Sabemos lo mucho que te implicas, y es una lastima que
el sistema trabaje a toda maquina para alejarte de las per-
sonas y de |los proyectos que te importan.
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Nadie tiene derecho a que se lo den todo regalado, pe-
ro justo cuando lo necesitabas, se te abrié una puerta para
que cambiases las cosas.

Es una pena haber perdido tanto tiempo, pero seria im-
perdonable seguir esperando. Eres capaz de aportar mu-
cho. Te necesitamos, y ya.

«iAlguien tiene alguna sugerencia?»

Todos hemos oido esta pregunta al acabar una reunién. A
veces el moderador lo dice en serio. A veces el moderador,
el jefe o la persona que plantea el problema quiere saber si
el grupo tiene un concepto sin probar o una visién que
compartir.

Y la respuesta siempre es la misma. Silencio. Miradas de
reojo, quiza el ruido de unos papeles, pero, aun asi, silen-
cio.

;En serio?

iTodas estas personas altamente cualificadas, bien re-
muneradas y respetadas en la sala, y ni una de ellas puede
aportar nada? Lo dudo.

Espera unos minutos, y si el moderador se ha ganado
algo de confianza, alguien hablara. Y si no ejecutan suma-
riamente a esta persona, alguien mas hablard. Y después,
otros lo harén también. Hasta que por fin la sala esté llena
de energia, de un rumor audible. Por fin se nos permite ser
humanos, poner fin al silencio y compartir nuestros esfuer-
zos.

Aunque parezca mentira, todos los presentes en la sala
son capaces de ver, analizar y resolver. Todos son capaces
de sentir pasién. Todos se preocupan lo suficiente como
para hacer algo, si es que logran derrocar al censor auto-
provocado y desarrollado sistémicamente que los mantiene
a raya.
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¢ Por qué nadie dijo nada antes? ;Por qué hubo que es-
perar a que acabase la reunién? ;A qué se debe ese tenso
silencio?

Este libro no estd destinado a otras personas. Es para ti.
Es un libro dedicado a aquellos que han sido ignorados,
convencidos o tentados a volverse invisibles.

Aqui viene una revolucion, nuestra revolucién, y arroja
luz sobre lo que en el fondo llevamos sabiendo desde hace
mucho tiempo: que eres capaz de marcar una diferencia,
de ser audaz, de cambiar muchas méas cosas de las que
quieres admitir. Eres capaz de crear arte.

Huevos verdes con jamén
Podria no funcionar.

Este libro podria no dar en el blanco, o podria no ser lo
suficientemente directo (o tal vez podria resultar demasiado
directo). Me he salido de mi zona de confort al escribirlo y
publicarlo, y espero que td hagas lo mismo al leerlo.

Intento ayudarte a descubrir algo que esta a tu alrede-
dor pero que podrias no haber visto, algo que quizé igno-
res intencionadamente. Me esfuerzo por conseguir que ca-
da vez mas personas prueben algo que nunca han querido
probar, que intenten poner en practica una forma diferente
de trabajar y de pensar en su trabajo.

Me tienta la idea de suavizar las cosas y hacer que esta
tarea sea segura, obvia y reconfortante. Me encantaria que
este libro fuera facil y ofreciese garantias, y llegara a todas
las personas a las que me gustaria llegar. Sin embargo, no
puedo hacerlo.

Esta revolucién es demasiado importante y no me per-
mite refrenar este proyecto. Gracias por dejarme correr el
riesgo de escribir este libro, y gracias por correr el riesgo
de darle una oportunidad.
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